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HOW TO - Top-Down Gebietsplanung

Ab EasyMap 10.0 DistrictManager Edition haben Sie die Mdglichkeit, eine
top-down gerichtete Gebietsplanung zu erstellen. Somit kénnen Sie auf
der Basis einer U(bergeordneten Gebietsebene nachtraglich eine
untergeordnete Gebietsebene einfligen.

Die im Folgenden erlauterten Schritte werden exemplarisch flir eine
einstufige Gebietsstruktur, die auf eine zweistufige Hierarchie ausgeweitet
werden soll, durchgeflihrt. Hierbei werden Vertriebsgebiete nachtraglich in
mehrere Vertriebsbereiche aufgeteilt. Es werden alle Schritte simuliert, die
anhand der Demo-Karte und der Beispieldaten.xls (im
Standardlieferumfang von EasyMap sowie bei der kostenlosen Demo-
Version von EasyMap enthalten) nachvollzogen werden kénnen.

Abbildung 1: Einstufige Vertriebsstruktur mit Vertriebsgebieten (links), erweitert auf eine
zweistufige Vertriebsstruktur mit der Untergliederung in Vertriebsbereiche (rechts)

1. Grundschritte und eine neue Gebietsstruktur
anlegen 2

2. Vertriebsgebiete nummerieren 5

3. Ebene zwischen Postleitgebiete und
Vertriebsgebiete einschieben 5

4. Flachenschutz auf die Vertriebsgebiete setzen 6
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Nachdem die 984 Postleitgebiete aus der Demo-Karte / Deutschland,
Postleitzone 2 aus dem Steuerungsfenster Kartengrundlagen per Drag&Drop
auf ein leeres Blatt eingefligt wurden, wird die Tabelle ,Kundenstamm"
aus der Excel-Datei ,Beispieldaten.xIs" aus folgendem Verzeichnis
Programme\Lutum+Tappert\EasyMap 10.1\de\Schnelleinstieg importiert.

Bitte importieren Sie mindestens die unten gelisteten Spalten und
vergeben Sie folgende Datentypen:

e Spalte ,KundeNr" > Datentyp ,Nummer" (5-stellig)

e Spalte ,PLZ" > Datentyp , Postleitzahl (Deutschland)"

e Spalte ,Umsatz gesamt" > Datentyp ,Zahl"

e Spalte ,Vertriebsgebiet" > Datentyp ,Nummer" (3-stellig)

Die Spalte ,KundeNr." wird als Primarschllssel verwendet. Nach dem
Fertigstellen des Import-Assistenten steht diese Tabelle fir die Erstellung
einer Gebietsstruktur zur Verfligung.

Schalten Sie nun den Planungsmodus ein, indem Sie den Befehl
Planungsmodus ein im MenU Gebietsorganisation ausfuhren. Aktivieren Sie
anschlieBend im gleichen Menl den Befehl Neue Gebietsstruktur anlegen... .

Wahlen Sie die folgenden | Neecesiesmniuznss

Optionen . ' Ebenen definieren
Bitte wahlen Sie die Bausteinebene. auf der lhre Gebietsstruktur aufsetzt und definieren Sie die Ebenen. aus
| denen |hre Gebistsstruktur besteht
MName der Ebene:  Verriebsgebiete “’_j
Ein Gebiet dieser Ebene ist einfe)  Vertriebsgebiet
Mehrere Gebiete heilien Vertrebsgehiste £
Auf welcher Bausteinebene basiert die Gebietsstruldur?
[ Demo-Karten » Deutschland, Postleitzone 2 + Postleitgebiete - ‘ k£ |
= Hinweis: Als Bausteinebene kinnen alle Flichen-, Linien- und Punktebenen verwendet werden, die
. I-' .. bereits auf irgendeinem Blatt als Kartengrundlage eingefigt sind. Alternativ kinnen auch Punktebensn
Abb'ld u ng 2 : Au SWa hI der ‘W verwendet werden, die EasyMap auf Basis von Datentabellen (Kundenlisten, Standorte, efc.) schon
. . - angelegt hat oder nun anlegen =oll
Bausteinebene und Eingabe
des Namen der Ebene ; Weisous (Ecitens] (ubtiamden
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Klicken Sie Weiter, um im nachsten Dialogfenster Nein zu aktivieren, da in
diesem Beispiel keine Basisdaten der Vertriebsgebiete angewendet
werden. Im Dialogfenster Spezifizieren der Planungsebenen:
Zuordnungstabellen wahlen Sie folgende Angaben (Abb. 3):

e Die Zuordnungen Postleitgebiete > Vertriebsgebiete liegen in einer Tabelle
vor und

e unter Daten / Tabelle ,Kundenstamm", Postleitgebiete: Nummer in Spalte
»PLZ",: Nummer in Spalte ,Vertriebsgebiet":

‘Neue Gebietsstruktur anlegen

Spezifizieren der Planungsebenen: Zuordnungstabelle 3 .

Definieren Sie hier die Zuordnung zwischen den Planungsebenen.

Zuordnung Postleitgebiete — Vertriebsgebiete

() Esliegen noch keine Zuordnungen Postleitgebiete — Vertriebsgebiete vor.
@ Die Zuordnungen Postleitgebiete — Vertriebsgebiete lizgen in einer Tabelle vor. I

) Die Zuordnungen Postletgebiste — Vertriebsgebiete gehen aus der Nummer der Postleitgebiste hervor.

[] Mehrfachzuordnungen zulassen {n:m)
Wenn Sie Mehrfachzuordnungen zu lassen, darf ein Postleitgebiet gleichzeitig zu verschiedenen Vertriebsgebieten zugeordnet ...

Daten

Tabelle

7 Kundenstamm - ar g~

Postleftgebiete: Nummer in Spatte ¢ 100.0% der Datensatze konnten zugeordnet werden.

Fir 23.9% der Fachen bzw. Linien oder Punkte li Dat :

A PLZ + @ Fo ler Flachen bzw. Linien oder Punkte liegen Daten vor. St

Vertriebsgebiete: Nummer in Spalte

A Vertriebsgebiet -

0 von 244 Zuordnungen sind mehrdeutig.

Details...

Zugriff auf die voriegende Zuordnungstabelle

@ Daten nur zum Initiglisieren der EasyMap-Tabellen verwenden. Die Zuordnungen konnen anschliefend in den EasyMap-Tabellen
= geandert werden. Die Originaldaten werden nicht automatisch synchronisiert.

[ <zick || Weter> | [ Fetigstelen | [ bbrechen

Abbildung 3:Auswahl zur Zuordnungstabelle

Beenden Sie den Assistenten zur Erstellung einer neuen Gebietsstruktur
mit Fertigstellen.




LUTUM-TAPPERT lII™

GEOMARKETING.DE

Eine flachendeckende Gebietsstruktur wird im nachsten Schritt erreicht,

indem der Befehl Optimierung |/ Gebietsoptimierung im Menu
Gebietsorganisation aufgerufen wird. Aktivieren Sie als
Optimierungsvariante Ausbalancieren. Wahlen Sie dann die

Optimierungskriterien (Abb. 4) und beenden Sie anschlieBend den
Assistenten mit Fertigstellen.

19 fomom

A

Gebistsoptimierung

Optimierungskriterien auswéahlen
Legen Sie hier fest, wonach die Distrikte optimiert werden sollen.

Distrikte optimieren nach
() Anzahl Grundbausteine

@ Datenspalte

Auswahl der Datenspalte -

Tabelle

Postleitgebiete: Spalte mit Nummem

f_. Kundenstamm A PLZ -

Datenspalte Aogregationsmodus

T Umsatz gesamt - Summe -
Zuordnungsengebnis

100.0% der Datensatze konnten zugeordnet werden.
Fir 23,9% der Flachen bzw. Linien oder Punkte liegen Daten vor.

L]
Details...

<Zuiick | [ Weiter> | [ Feigsielen | [ Abbrechen

Abbildung 4:Auswahl zur Zuordnungstabelle

Im Ergebnis ist die flachenhafte Gebietsstruktur der Vertriebsgebiete
entstanden (Abb. 5):

|
] Blatt 1 B { Vertriebsgebiets ax

g [ A e e o

AF aNum_ | Name Sper

[3R0/d] Nicht zugeordnet
1407  Vernebsgebiet 407

[ 409 Venrebsgebiet 408
[ 406 Vertrebsgebiet 406
[ 401 Venriebsgebiet 401
[ 402 2

T:.E.Fr_i.i.i..g

Abbildung 5: Gebietsstruktur der Vertriebsgebiete
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Fir den Fall, dass die angelegte Gebietsstruktur in eine neue,
unabhangige umgewandelt werden soll oder dass Ihre Gebietsplanung aus
anderen Grinden eine neue Nummerierung der Vertriebsgebiete erfordert,
bietet die DistrictManager Edition Ihnen die Option Vertriebsgebiete
automatisch neu nummerieren zu lassen. Dabei kann auch die Lange der
Nummer neu definiert werden.

In diesem Beispiel wird durch eine Neunummerierung erreicht, dass die
Nummer der Vertriebsgebiete von einer dreistelligen auf eine vierstellige
Zahl erhdht wird. Im Steuerungsfenster Gebietsorganisation rufen Sie dazu
durch Klick mit der rechten Maustaste das Kontextmenl zu den
Vertriebsgebieten auf und unter Bearbeiten den Befehl Vertriebsgebiete
nummerieren... . Wahlen Sie die erste Variante Nummern nach geografischer
Lage vergeben. Fligen Sie bei ,Erste neue Nummer" hinter die 1 zwei Nullen
und dann eine weitere 1 ein, um eine vierstellige Gebietshummer zu
erzeugen (Abb. 6). Klicken Sie anschlieBend auf Fertigstellen.

Vertriebsgebiete numrﬂ_m
Mummern nach geografischer Lage ™
Definieren Sie zunachst die Affemfolae, mit der die Mummerierng
beginnen soll und wahlen Sie anschliebend die Richtung der
Mummerierung aus.

Richtung Vom -
1001]

Abbildung 6: Vertriebsgebiete nummerieren

Im Ergebnis werden die funf Vertriebsgebiete von 1001 bis 1005
durchnummeriert. Diese Schllsselerweiterung ermdglicht flir den Fall,
dass pro Ebene maximal neun Untergebiete geschaffen wirden, dass in
diesem Fall maximal drei weitere Hierarchieebenen unterhalb der Ebene
der Vertriebsgebiete eingefligt werden kénnten.

Um eine neue Ebene der Vertriebsbereiche unterhalb der Ebene der
Vertriebsgebiete einzufigen, rufen Sie aus dem Steuerungsfenster
Gebietsorganisation das Kontextmenu zu den Vertriebsgebieten auf. Wahlen
Sie hier den Befehl Struktur / Ebene zwischen Postleitgebiete und
Vertriebsgebiete einschieben. VVergeben Sie den Namen flir die neue Ebene
(hier: ,Vertriebsbereiche", Abb. 7) und klicken auf Fertigstellen.
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rEber'lez\ll\.list:l‘u_zn Postleitgebiete us

Ebene zwischen Postleitgebiete und Vertriensbereiche einschieb... ‘

Bitte vergeben Sie einen MNamen fur die neue Ebene. ‘i

Name der Ebene:  Vertriehsbereiche]

Ein Gebiet dieser Ebene ist einfe)  Vertriebsbersich
Mehrere Gebiste heilban Wertriebsberesiche =

=t Hinweis: Als Bausteinebene kinnen alle Fldchen-, Linien- und Punktebenen verwendet werden, die
I-ol bereits auf irgendeinem Blatt als Kartengrundlage eingefigt sind. Alternativ konnen auch Punktebenen
\ ¥ wverwendet werden, die EasyMap auf Basis von Datentabellen (Kundenlisten, Standorte, etc.) schon
- angelegt hat oder nun anlegen soll.

Weiter > | | Fertigstelen | | Abbrechen

(% =

Abbildung 7: Ebene einschieben

Durch das Einschieben einer Ebene, wurde zunachst flr beide Ebenen eine
identische  Gebietsaufteilung erreicht, d.h. die Zuordnung von
Postleitgebieten zu Vertriebsgebieten wird 1 zu 1 auf die Zuordnung von
Postleitgebieten zu Vertriebsbereichen Ubertragen.

Im Folgenden wird die Feingliederung der funf Vertriebsgebiete in insges.
finfzehn  Vertriebsbereiche erreicht  (pro  Vertriebsgebiet drei
Vertriebsbereiche). Dazu muss im ersten Schritt ein Flachenschutz auf die
Vertriebsgebiete gesetzt werden, damit die Grenzen der Vertriebsgebiete
nicht verschoben, sondern die Gebiete zu 100% erhalten werden. Im
zweiten Schritt wird dann eine Gebietsoptimierung der Vertriebsbereiche
durchgefihrt, um ausgewogene Gebiete bzgl. des Umsatzes zu erzielen.
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Nachdem die Tabelle ,Vertriebsgebiete™ im Datenfenster aufgerufen ist,
kénnen die funf Vertriebsgebiete markiert werden und die Eigenschaft der
Sperrung angepasst werden. Dazu 6ffnen Sie durch Klick auf die I®-
Schaltflache die Auswahlliste und wahlen fiachengeschiitzt (Abb. 8). Das

Symbol der Sperrung wechselt flir die Vertriebsgebiete somit auf das rote
Mauer-Symbol.

! Vertriehsgebiste
_‘__Far_ Mum_ Mame Spemung T
=] Micht zugeordnet 1y B
b [11002 Venrebsgebier 1002 o |7 = J..g
[ 1005 Venrebsgebiet 1005 [N : : SR i
11003 Vanrizhsgshbiat 1003 '-__h __m . 002 | i¥)
0] 1004 Vertiebsqehier 1004 | HE "3CTSNGSSCIU Dos &
[ 1001 Venriehsgebiet 1001 | g} vollgesperrt 003 =
004 ]
oo =i

Abbildung 8: Flachenschutz vergeben

Wahlen Sie Optimierung / Gebietsoptimierung im Menl Gebietsorganisation. Im
Assistenten wahlen Sie im ersten Schritt zur Auswahl der Ebene die
.Vertriebsbereiche®, flur die die Aktion der Gebietsoptimierung ausgefthrt
werden soll. Im weiteren Schritt wahlen Sie als Optimierungsvariante
Neuorganisation aus. AnschlieBend folgt die Auswahl der
Optimierungskriterien. Die Optimierung soll anhand der Datenspalte
LUmsatz gesamt" erfolgen (Abb. 9):
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Gebietsoptimenung L R

Optimierungskriterien auswéahlen
Legen Sie hier fest, wonach die Distrikte optimiert werden sollen.

Distrikte optimieren nach
() Anzahl Grundbausteine

@ Datenspalte

Auswahl der Datenspalte -

Tabelle Postleitgebiete: Spalte mit Nummem

f_. Kundenstamm - A PLZ -

Datenspalte Aogregationsmodus

T Umsatz gesamt - Summe -
Zuordnungsengebnis

i@ 100.0% der Datensatze konrten zugeordnet werden.
Fir 23,9% der Flachen bzw. Linien oder Punkte liegen Daten vor.

%)
Details...

<Zuiick | [ Weier> | [ Feigsielen | [ Abbrechen

% =

Abbildung 9: Optimierungskriterien auswahlen

Im darauffolgenden Dialogfenster muss die Anzahl der Vertriebsbereiche
erhdht werden. Es sollen insgesamt 15 Vertriebsbereiche entstehen,
sodass die entsprechende Zahl in der Spalte ,Nachher® auf 15 erhdéht
werden muss. Die Anzahl der Vertriebsgebiete (Spalte ,Nachher") bleibt
auf 5 stehen, da sich die Anzahl der Vertriebsgebiete durch die
Optimierung nicht verandern soll (Abb. 10).

Gewiinschte Anzahl Distrikte
(Geben Sie hier fur jede Ebene Ihrer Gebietestrultur an, wie viele Distrikte die Ebene nach der Optimierung
enthalten soll.

|Optimierungskriterium: Umsatz gesamt

M Vorher Nachher [.l Ebene Optimierungsziel W
1 5 |0 i‘u’eﬂriebsbereic:he | Umsatz gesamt: je 73.150,20 l
|5 5 o | Vertriebsgebiete lje 3 Vettrisbsbereiche |

Abbildung 10: Gewiinschte Anzahl Vertriebsbereiche erhéhen
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AbschlieBend kénnen Sie die weiteren Optimierungskriterien vorgeben
(Abb. 11):

Gebietsoptimierung ‘ —_ @lﬂ;ﬂj
Weitere Optimierungsoptionen

Hier kénnen weitere Details angegeben werden, um die Optimienung zu steuem

4 Distrikigenenierung
Optimierungspraferenz kompaktere Distrikte
Geografizche Barrieren (z.B. Gewasser, Gebirge, Stazts Ja
Kapazitat'Gewichtung beachten Nein

4 Zusatzoplionen
Optimale Standorte erzeugen Keine Erzeugen
Unterscheidbare Distrikifarben vergeben Ja
Diistrikte mit Stédtenamen bezeichnen Ja

[ <zurick [ Eettigstellen | [ Abbrechen
h

Abbildung 11: Weitere Optimierungskriterien

Im Ergebnis liegt Thnen nun eine zweistufige Gebietsstruktur vor, bei der
die untergeordnete Ebene aus einer hierarchisch Ubergeordneten Ebene
abgeleitet wurde.

Nun kénnen Sie den Flachenschutz der Vertriebsgebiete wieder aufheben
(analog zum Setzen des Flachenschutzes; in diesem Fall wahlen Sie
freigeben von der Auswabhlliste).

Fihren Sie anschlieBend eine Farboptimierung unter Verwendung
hierarchischer Farben durch (Menl Gebietsorganisation / Optimierung /
Farboptimierung > Auswahl der Ebene: ,Vertriebsbereiche™ > Farboptimierung:
Hierarchisch > OK).




LUTUM-TAPPERT lII™

GEOMARKETING.DE

Nach Anpassung der Sichtbarkeiten einiger Ebenen im Steuerungsfenster
Inhalt erhalten Sie folgende Darstellung zur zweistufigen top-down
Gebietsplanung mit funf Vertriebsgebieten und finfzehn
Vertriebsbereichen (Abb. 12):

EasyMap 10.1 District in | =
A NI Wi R IEENv- e RSl s e N L N HE P e e TSR Am S
|} Inhalt 2 %M Blatt 1 i Vertriebsbereiche ofx
& HBE e S ETEE T
ERET e ot 1 | _A[Far_ Mummer | Name 5 [ Vannsbsgabit Basmndsschuzz | ~
& [ERKarte 1 F (| Nicht zugeordnet  of' |[(®] "Nicht zugeordnet o T
) . s y
[7] {1 Vertriebsbereiche - Beschriftung 17 Norderstedt off 11003 "Hamburg ..|‘ 5
[ 88 Vertriebsbereiche - Grenze: =15 Celle o 11005 "Luneburg” o *
o i i Brememavan ol 1004 “Bremen” o
[#] ] Vertriebsgebiete - Beschriftung = e 00 e o
B 88 Verriehegebiets - Grenaen . 4 Heide o8 |EE1001 “Flensburg® o
C1E Meere s Bad Okdesbe  of |[EJ1002 "Lab o
)71 Luneburg o (11005 "Laneburg” o
|___F Bandshim ol | 11001 "Flensbura® o ek
- ronlt e bl 2
E == Vertriebsbereiche
 Vertriebsgebiete o8 x
EO5 |7 6 T e J

| Far_ [Num_ [Name Spemng

=1 Nicht zugeordnet o
[0 1002 Labeck o
[7]# ¢ Sperrungen 11005 Lansburg o
[7] I Postleitgebicte - Flschen 1 1003 Hsmburg o
{14 Vertriebsgebiete - Flschen [ 1004 Bremen o
{¥] {1 Vertriebsbereiche - Flachen [ 1001 Flensburg o
M Bltt2
7 ™ piase 5T
Al . | »
W er.gen EORGUEN * Objekte % Daten <
Gebietsorganisation v 42 vonb | b bl | X

Abbildung 12: Zweistufige Gebietsstruktur mit Vertriebsgebieten
und deren Unterteilung in Vertriebsbereiche

Im HOW TO ,Neuanordnung von EasyMap-Fenstern" erfahren Sie dariber
hinaus, wie Sie die Position der EasyMap-Programmfenster anpassen
kdnnen. Zudem Dbietet das HOW TO ,Layoutoptionen flr die
Kartengrundlage™ Erlauterungen zur Vorgehensweise, wie die
Eigenschaften von einzelnen Ebenen (Beschriftung, Grenzen und Flachen)
einer Kartenmappe angepasst werden kénnen.

In der Online-Hilfe, die Sie direkt aus EasyMap aufrufen koénnen -
entweder im ?-Menu / Hilfe oder mittels Aktivierung der F1 Taste - finden
Sie weitere Tipps und Tricks und Hilfethemen.

Sollten Sie noch Fragen haben, wenden Sie sich bitte an unsere Telefon-
Hotline: (+49) (0)228 - 959 14 14.

Servicezeiten unserer Telefon-Hotline:
Montag bis Freitag (auBer an Feiertagen)
09:00 - 12:00 und 14:00 - 17:00 Uhr

10



